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Strom direkt vermarkten

bbv-LandSiedlung steigt in Direktvermarktungsmodell ein

Die Erlose aus der eigenen Energieerzeugung miissen nicht weiter auf die
Vergiitungssitze im Erneuerbare-Energie-Gesetz (EEG) beschrinkt bleiben.
Das neue EEG 2012 bietet nicht nur die Moglichkeit, den Strom direkt zu
vermarkten, im neuen Gesetz finden sich auch echte Anreize.

Strom gibt es inzwischen viele

Anbieter. Mit eingestiegen in
so ein Modell ist die bbv-Land-
Siedlung. Auif einer Infoveranstal-
tung in Herrsching wurde dieses
Konzept vorgestellt. Was fiir den
Landwirt unter dem Strich bleibt,
klingt vielversprechend. Denn ne-
ben den EEG-Erlésen kénnen teils
kriftige Mehrerldse erwirtschaftet
werden.

Der Bayerische Bauerverband
ist mit seiner Tochtergesellschaft,
der bbv-LandSiedlung seit dem 30.
April 2012 Gesellschafter der GeLa
Energiec GmbH. Griindungsgesell-
schafter des Dienstleistungsunter-
nehmens GeLa Energic GmbH
sind die WLV-Service GmbH, die
Agrarberatung der Volks- und
Raiffeisenbanken, die TerraVis
GmbH (eine Tochtergesellschaft
der AGRAVIS Raiffeisen AG) so-
wie die Raiffeisenwarengenossen-
schaft Emsland-Siid eG.

Biindelung des
Stromangebots -

Die Gesellschafter der GeLa be-
schiftigen sich seit Mirz 2011 mit
den Méglichkeiten, die der Strom-
markt bietet und wurden durch das
EEG 2012 in ihrer Idee bestiitigt.

F iir die Direktvermarktung von

Aufgabe der GeLaist es, das Strom--

angebot ihrer Kunden zu biindeln
und bei der Vermarktung gegen-
ither der gesetzlich garantierten
Einspeisevergiitung Mehrerlose
zu erzielen. Bislang wurden durch
die GeLa in den ersten vier Mo-
naten dieses Jahres nach Anga-
ben von Ulrike Liicke-Bauer iiber
300 MW an installierter Leistung
gebiindelt.

Die Gela Energie GmbH hat zur
Direktvermarktung der Strommen-
gen einen Kooperationsvertrag mit
dem Leipziger Stromhandelshaus
Energy?market GmbH {(e2m) ge-
schlossen. Die €2m ist ein unab-
héngiges Handelshaus, das sich auf
die Vermarktung von Energie aus
dezentralen Erzeugungsanlagen
spezialisiert hat.

Wie kann der Landwirt
profitieren?

Die beteiligten Landwirte be-
kommen durch das neue Gesetz
die Chance, mehr als die EEG-
Vergiitungen zu bekommen. Ein
GroBteil des Geldes muss von den

Netzbetreibern shnlich wie bis-
her tiber cine Marktprimie ausbe-
zahlt werden. Gehandelt und abge-
sichert werden muss lediglich der
Stromhandel. Hier gibt es einen
Referenzwert (durchschnittlicher
Preis an der Strombérse). Um den
kleineren, unsicheren Teil abzusi-
chern, gibt es im GeLa-Modell Ein-
zelbiirgschaften bei der Deutschen
Bank.

Fiir den Landwirt bleibt es aber
nicht bei den zugesagten Erldsen in
Hohe der EEG-Vergiitung. Denn
imneuven EEG ist eine Anreizkom-
ponente, die sogenannte Manage-
meniprimie, verankert. Fiir 2012
betrigt diese Managementprimie
bei Biogas 0,30 ct/kWh. Und diese
Prémie teilen sich in diesem Ver-
marktungsmodell der GeLa der
Landwirt und der Energichiindler.
So bekommt der Landwirt diesel-
ben Exlose wie iiber die EEG-Ver-
giitung plus 0,15 ct/kWh, und das
vertraglich garantiert.

Bis 2015 wird diese Management-
primie dann schrittweise gesenkt
{2013: 0,275 Cent, 2014: 025 Cent,
2015: 0,225 Cent). Die Manage-

mentprédmie bei Photovoltaik und
Windenergie liegt 2012 bei 1,2 ct/
kWh. Der Anteil fiir den Landwirt
liegt in diesem Modell bei 0,525 ct/
k'Wh (Wind) beziehungsweise 0,570
ct/kWh (Solar). Auch diese Priimie
sinkt bis 2015 auf 0,7 ct/kWh.
Profitieren kann der Landwirt
auch durch die gute Vermark-
tung des Energichindlers. Wenn
der Energiehéindler den Strom zu
cinem besseren Preis als den Re-
ferenzwert verkaufen kann, wird
auch dieser Mehrerlts aufgeteilt.
Ziel der Gelaistes, einen Strom-
preis zu erzielen, der mindestens
dem durchschnittlichen Bérsen-
preis entspricht. Sollte dies ein-
mal nicht gelingen, wird die Dif-
ferenz durch cine Biirgschaft der
Deutschen Bank, die Sicherheit
fir 3 Monate bietet, abgedeckt.
w»amit ist garantiert, dass unse-
re Kunden unterm Strich immer
mindestens genauso viel erhalten
wie jhre EEG-Vergiitung®, erklirt
Ulrike Liicke-Bauer, die als Mit-
arbeiterin der GeLa den Aufbau
der Gesellschaft vorantreibt. ,,Si-
cherheit geht vor®, betont sie, da-

|
Biogasanlagen sind geeignet, um flexibel Strom zu produzieren. | :
Das kann be: der Stromdirektvermarktung bare Minze bringen. |

her die Biirgschaft an erster Stelle.
Wer sich filr die Selbstvermark-
tung entscheidet, bindet sich nicht
ein Leben lang. Die Vertrige ha-
beniiberschaubare Laufzeiten. Da-
nach kénnen die Stromerzeuger
wieder in die vorherige EEG-Ver-
giitung vom Netzbetreiber oder zu
einem anderen Direktvermarkter
wechseln.

Schritt fiir Schritt
ausprobieren

Liicke-Bauer empfichlt den An-
lagenbetreibern deshalb, Schritt fiir
Schritt in die Selbstvermarktung
einzusteigen. Die GeLa garantiere,
dass die Erlose dabei mindestens
genauso hoch sind wie die EEG-
Vergiitung. Zusitzlich erhalten die
Anlagenbetreiber mindestens 0,15
Cent je Kilowattstunde zusétzlich.
Dies ist dic Hilfte der Manage-
mentprimie. Die andere Hilfte der
Managementprimie wird verwen-
det, um die Kosten der Bankbiirg-
schaft und der Stromvermarktung
abzudecken. Bei einer 500-kW-Bio-
gasanlage kénnen die Betreiber mit
einer jahrlichen Mehreinnahme
von rund 7000 Euro rechnen.

Mehr EHose iiber die
Flexibilitatspramie

Die Betreiber von Biogasanla-
gen haben zusitzlich zur Markt-
primie weitere Moglichkeiten, die
Einnahmen zu steigern. Diese Ins-
trumente haben vor allem das Ziel,
Angebot und Nachfrage auf dem
Strommarkt besser ins Gleichge-
wicht zu bringen. Biogasanlagen
sollen nicht mehr rund um die Uhr
konstant Strom cinspeisen, sondern
ihre Leistung abhiingig von der
Nachfrage regeln konnen. Gezahtt
wird hierfiir die Flexibilititspramie,
wenn die Leistung einer Anlage um
mindestens zehn Prozent gesteigert
werden kann. Ab einem Zuwachs
auf die doppelte Leistung wird die
Primie eingefroren. Auf eine 500-
kW-Biogasanlage bezogen beden-
tet das, dass die maximale Primie
fiir Leistungssteigerungen von 50
bis 500 kW gezahlt wird. Wer sei-
ne Anlage von 500 auf 786 kW auf-
riistet und dann im Schnitt 550 kW
pro Stunde produziert {ca. 2,3 Mio.
Nm?, nach neuem Baugesetzbuch
im AuBenbereich mdglich), kann

Ansprechpartner der bbv-LandSiedlung zur Stromdirektvermaritung

Name Vorname E-Mall Talefon ~ Mobil
Gehring Emil : Emil.Gehring@bbv-Is.de 09312795-721 01603624937
Schnappauf  |Johannes Johannes Schnappauf@bbv-Is.de 0981 97070-90 116090995857
Topperwien Nils Nils.Toepperwien@bbv-Is.de 08311858-70 01707625755
Lautenbacher Themas Thomas.Lautenbacher@bbv-is.de 089590682917 015114073712
Willms Christian Christian. Willms@bby-Is.de 0895906829-16 016096945956
Gehwolf Ernst Ernst.Gehwolf@bbv-ls.dg 0895306828-34 015114074328
Hintermair Utrich Ulrich.Hintermair@bbv-Is.de 082150228-552 01713041428
Patrick Martin Martin.Patrick@bbv-is.de 097716210-56 01702209517
Hotline 0895906829-25
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Modell 1 (Angebot e2m)

® Nur Teilnahme an der Markt-
_primie.

» Keine Schnittstelle, kein Auf-
wand.

® Garantierter Mehreriés 1.5 €/
MWh.

® Beispiel fiir eine 350 kW-An-
lage -> 4600 €/,

o Absicherung der EEG-Vergi-
tung und des Mehrerldses durch.
Einzelbirgschaft  {Deutsche
Bank, 3 Monate).

Modell 2 (Angebot e2m)

¢ Teilnahme am Regeienergle-
markt.

N Marktprﬁmle,ﬂenbﬂxtatsprh~
mie, Regelleistung aktiv.

# Schnittstelle, Aufwand min-
destens 2500 €/Anlage. -

# Garantierter Mehrerlts 62,5
Prozent der Einnabmen.

o Beispiel: 350 kW Bemessungs-
leistung, 474 kW installiert —
rund 26 700 €fa.

® Abgicherung wie in Modell 1.

‘Modell 1: Direktvermarktung =
EEG-Vergiitung + Fix Mehrerlos

A

v

e Mehrerids = 1,5 €/MWh

Markiprimie

B e el e Managementprimie

Y

zehn Jahre lang mit einer Flexibili-
titspramie aus dem EEG von jihr-
lich 23 530 Euro rechnen. Bei der
Erweiterung einer 250-kw-Anla-
ge auf 470 kW maximale Leistung
und einer Steigerung auf 300 kW
im Schnitt, betrigt die Flexibili-
tatspramie iiber zechn Jahre jeweils
18 200 Euro. ,,Unter diesen Vor-
aussetzungen kdénnen viele Anla-
genbetreiber in eine Erweiterung
der Flexibilitiit investieren®, findet
Ulrike Liicke-Bauer. Gezahlt wird
die Flexibilititsprimie nur dann,
wenn die Anlage ihren Strom selbst
vermarktet, also an der Direktver-
marktung teilnimms.

Das liefern, was der
Markt verlangt

Eine weitere Moglichkeit, Meht-
einnahmen zu erzielen, ist die Be-
reitstellung von positiver und
negativer Regelenergie. Die Uber-
tragungsneizbetreiber sind ver-
pflichtet, die Frequenz in ihrem
Netz auf 50 Hertz ohne Schwan-
kungen zu halten. Um die immer
griBer werdenden Schwankungen
bei der Binspeisung von Strom aus
Wind- und Solarenergie “besser
abfedern zu kénnen, miissen die
grundlastfihigen Kraftwerke, zu
denen auch die Biogasanlagen ge-
héren, ihre Produktion stirker an
den Verbrauch anpassen.

Im Gegensatz zu groBen Koh-
lekraftwerken und Kernkraftwer-
ken kénnen Biogasanlagen schnell
auf solche Schwankungen reagie-
ren. Wer in der Lage ist, die Leis-
tung seiner Anlage innerhalb von
fiinf Minuten zu reduzieren, er-
hilt dafiir eine Bereitschaftspri-
mie fiir die Bereitstellung der so-

genannten negativen Regelenergie
(Minutenreserve oder Sekundérre-
gelleistung). Die Pramie wird in je-
dem Fall gezahlt, also auch dann,
wenn keine Leistungsreduzierung
angefordert wird. Muss die Strom-
produktion gedrosselt werden, er-
hiilt der Anlagenbetreiber zusitz-
lich eine Entschidigung fiir nicht
produzierten Strom von gut 30 ct/
k'Wh, er spart damit Biogas und be-
kommt eine héhere Vergiitung als
im EEG. Die GeLa geht daven aus,
dass die negative Regelenergie zu
zusitzlichen Einnahmen fiir eine
500 KW Biogasanlage von etwa
10 000 Euro fiihrt.

Eine weitere Moglichkeit, Mehr-
einnahmen zu erzielen, ist, die
Stromproduktion an die Nachfra-
ge anzupassen, die Einspeisung zu
Hoch- und Niedrigtarifen. Die Dif-
ferenz zwischen beiden Tarifen liegt
bei ein bis zwei Cent je kWh. Anla-
genbetreiber kdnnen ihre Leistung
in der Nacht drosseln, um am Tag
mehr Strom zu produzieren.

In der Nacht wiirde der Strom et-
was niedriger bezahit, dafiir steigt
die Vergiitung am Tag. Interessant
ist dieses Modell vor allem fiir An-
lagen, die kein Wirmekonzept ha-
ben oder fiir Anlagen, bei denen
der Tagesbedarf an Wirme groBer
ist. Filr eine 500-kW-Anlage sind so
weitere Mehreinnabmen iiber den
Stromverkauf von bis zu 10 0600
Euro méglich.

GroBe Fiille an
Maoglichkeiten

Alle beschriebenen Vermark-
tungsmoglichkeiten konnen die
Anlagenbetreiber gemeinsam mit
der Gel.a Energiec GmbH nutzen.

Modeil 2: Direldvermaridung =
EEG-Vergiitung + Mehrerlds Flexlbllitiit
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Um sich an der Stromvermark-
tung mit der GeLa beteiligen zu
kénnen, miissen die Anlagenbe-
treiber einen einmaligen Betrag fiir
die Teilnahme am Pool entrichten.
Die GeLa arbeitet mit dem Strom-
hindler Energie2market aus Leip-
zig zusammen, der das gebiindelte
Angebot auf dem Strommarkt ver-
kauft. ,,Die Anlagenbetreiber ha-
ben die Méglichkeit, schrittweise
die verschiedenen Miglichkeiten
kennenzulernen und kdnnen so
langsam in die Selbstvermarktung
ihres Stroms einsteigen, und die
Fahrweise der Anlage wird online
vom Betreiber der Anlage festge-
legt®, erklirt Liicke-Bauer.

Neue Technik, um
flexibel zu reagieren

Die Mehrerldse aus der Strom-
vermarktung werden zwischen dem
Hiindler und den Anlagenbetreiber
aufgeteilt: 62,5 Prozent erhilt der
Betreiber derzeit, 37,5 Prozent der
Hindler. Die GeLa geht davon aus,
dass durch einen Vergrofierung des
Pools der Anteil fiir die Anlagen-
betreiber noch steigen kann. Ga-
rantiert ist dabei immer, dass der
Anlagenbetreiber mindestens seine
bisherige EEG-Vergiitung erhilt,
weil dies liber eine Bankbiirgschaft
abgesichert ist.

Unm sich an den verschiedenen
Direktvermarktungsmodellen be-
teiligen zu koénnen, miissen die
Anlagen entsprechend ausgestat-
tet werden. Die Anlagenbetreiber
miissen die notwendigen Schnitt-
stellen auf eigene Kosten installie-
ren lassen.

Diese E-Ports kosten rund 2000
Euro. AuBerdem missen diese

Schnittstellen programmiert wer-
den, wodurch weitere Kosten ent-
stehen. Je Anlage muss insgesamt
mit einem finanziellen Aufwand
von 4000 bis 6000 Euro gerech-
net werden. Die Gel.a hat sich be-
wusst entschieden, den Einbau der
Technik, den Anlagenbetreibern
zu iiberlassen. So bleiben die An-
lagenbetreiber in der Vermarktung
frei und haben die Moglichkeit mit
der GeLabei Bedarf den Stromver-
markter zu wechseln.

Investitionen fiir
Mehrerlose priifen

Insgesamt ergeben sich durch
die Selbstvermarktung des Stroms
fiir Biogasanlagenbetreiber erheb-
liche Potenziale fiir Mehreinnah-
men. Welches Modell umsetzbar
ist, hingt von der jeweiligen Anla-
ge ab. Die Anlagenbetreiber soll-
ten zunichst priifen, wie gro die
Gasspeicherkaparzitit ist und wel-
che ungenutzten Motorkapazititcn
vorhanden sind: Durch zusitzliche
Motoren und eine Erweiterung des
Gasspeichers lsst sich die Flexibili-
tit der Anlage verbessern. Werden
alle Moglichkeiten genutzt, lassen
sich bei einer 500-kW-Biogasan!a-
ge taut GeLa Mehreinnahmen von
tiber 50 000 Euro pro Jahr erzielen,
sodass sich Investitionen in mehr
Flexibilitit fiir viele Biogasanlagen

* lohnen diirften.

Die GeLa und der Bayerische
Bauernverband werden in jeder
Region Mitarbeiter des bbv-Land-
Siedlung intensiv auf diesen Auif-
gaben vorbereiten, sodass den
Anlagenbetreibern kompetente
Ansprechpartner (siche Seite 80)
zur Verfiigung stehen. R. Kéniger




